Gestion del Punto de Venta

Cémo estar presente en todos sus puntos de venta

A veces observamos variaciones en nuestras
ventas, y no siempre satisfactorias.

Los motivos de estas fluctuaciones pueden ser
multiples, y muchas veces sorprendentes.
Tener el control sobre lo que sucede
en nuestros puntos de venta nos ayuda a saber

potenciar las ventas.

Aplicacién 100% integrable con su ERP.

Cuestionarios - Formularios - Fotos
Rutas - CRM - Graficas - Estadisticas
Exportacion a Excel - Informes

CARACTERISTICAS
CONTROL LOCALIZACION GRUPOS CUESTIONARIOS
‘Ruta efectuada Seleccionamos a quien realizar
-Posicidon actual cada cuestionario.
-Geolocalizacion -Todos los clientes
documentos realizados ‘Un grupo de clientes
‘Ultima posicién y hora ‘Un cliente

‘Los clientes de un agente

S

TIPO DE RESPUESTA GRADO DE BLOQUEO ANALISIS DE DATOS
-Si/No Configuracion de campos -Gréficas
Texto libre obligatorios u opcionales ‘Estadisticas
Fecha de respuesta. Informes
Tablas ‘Respuesta libre Rankinas
Multivalor ‘Aviso pendientes 9

‘Respuestas obligatorias
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Publicidad y promociones
cdmo proceder y qué acciones tomar para Visibilidad de PLV's y otros soportes publicitarios.
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Informacion

rol sobre la competencia

Conocimiento y reporte de los productos de la
competencia que encontramos en cada
establecimiento, su ubicacion, precios o acciones
promocionales realizadas.

Colocacion de las referencias negociadas en
cabeceras y macros para campafias promocionales.

de calidad

Back-office con herramientas de business
intelligence capaces de analizar y cruzar datos.
Informacion de valor para su negocio

@MOBILE SOLUTIO

=faran

CUARDAR

@)

Cso~t



